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CADA AÑO SE HACEN 6 MILLONES DE ESTAS OPERACIONES BAJO EL RIESGO DE QUE SE CAIGA EN EL ENGAÑO / PÁG. 18

Fraudes y mercado informal, reyes en la compraventa de autos usados.

SALE

AÑO XLV N°. 12024

RIESGO CRECIENTE

Fraudesymercado
informal dominan
lacompraventa
deautosusados

Cada año se realizan 6 millones de operaciones de segunda
mano, con un riesgo de engaño de hasta 70 por ciento

Este fenómeno frena la

renovación del parque
vehicular y las ventas

de autos nuevos

CHRISTOPHER CALDERÓN
ccalderon@elfinanciero.com.mx

Lacompraventa de vehículos usa-

dos en México se ha consolidado
como uno de los mayores focos de

riesgo patrimonial y de distorsión

para la industria automotriz.
Cada año se realizan alrededor

de 6millonesdeoperaciones, lama-

yoría fuera de esquemas formales:
en redessociales, tianguis marke-

tplacesdigitales,donde los fraudes
afectan a millonesdecompradores
yvendedores.

De acuerdo con Karvia, plata-
formaespecializada en seguridad
paraoperaciones quese realizan en

FacebookMarketplace, MercadoLi-
bre y otros canales, este volumen

losnuevos, queapenassuperael 1.2
contrastacon elmercado devehícu-

millones de unidades vendidas al

año, lo que evidenciaque porcada

auto nuevo se comercializan casi
cinco usados, en su mayoría sin

regulación.

"La magnitud de este universo
informalexplicaporqué el impacto
de los fraudesno es marginal. El

riesgo de sufrirun fraude en estas

operaciones fluctúa entre 40 y 70

porciento,con picosen temporadas
de alta liquidez",señalóRodrigo
ménez, CEOyfundadordeKarvia.

El directivo precisó que la falta
de controles institucionales, la pre-
siónporcerraroperaciones rápidas
y fuerteasimetríade información

en plataformasdigitalespermiten
que los fraudes se repitan de mane-

ra sistemática, sin consecuencias

legales en la mayoría de los casos.

El fraude financiero concentra

cerca del 60 porciento de las inci-
dencias detectadas en la compra-
venta informal. "Elmodusoperandi
clásico son los cheques sin fondos:
el depósito aparece 'enproceso', el
vendedor entrega las llaves y días

despuésel cheque rebota", explicó.
Estos esquemasproliferan por-

que entre 80 y 83 porciento de los
vehículos usados que se venden

en México se comercializan fuera
de agencias oplataformas formal-
mente establecidas, lo que deja a las

partes sin respaldo legal, financiero
ni técnico.

A ello se suma el fraude legal,
que representa alrededor del 25

por ciento de los casos. Según el

especialista, muchos compradores
se limitan a revisar la factura del

vehículo,sinvalidarantecedentes

clave quedeterminan su legalidad.
"Muchos creen que basta con

revisar la factura o acudira la fisca-

lía, pero la validación real implica
verificarpedimentos, tenencias,
multas e incluso historial de robo o

accidentes",afirmóJiménez, quien
subrayóque este punto es crítico

ante el ingreso de autos"chocolate"
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PRESIONAN A MERCADO

DE VEHÍCULOS NUEVOS

Este entorno contrastacon el mer-

cado de vehículosnuevos,donde las

operacionesestán respaldadas por
contratos,créditobancarioyproce-
SOS deverificación. Sin embargo, la

expansión del mercado irregular
ya tieneefectos medibles sobre la
industria.

"Paraelsectorde autos nuevos,
el impacto se traduceen menor ro-

taciónde inventariosy un freno la
renovacióndelparquevehicular.Al

mismo tiempo, los consumidores

asumen riesgospatrimonialesmás

altos", añadió elespecialista.
Las cifras recientes reflejanesta

presión. En noviembrede 2025, las

ventas internasde vehículosnuevos

cayeron0.34porciento,alcolocarse
148 mil 361 unidades, de acuerdo

con laAsociación Mexicana de la
IndustriaAutomotriz (AMIA).

"La comercializaciónsemantuvo

prácticamentesin cambios respecto
a 2024",explicóAdriana Ramírez,
gerente de EstudiosEconómicos de
laAMIA,alcompararcon las 148 mil
864unidadesvendidasen elmismo

mes del añoprevio.
INFLACIÓN EMPUJA

COMPRA DE USADOS

Enparalelo, lainflaciónha reforzado
eldesplazamientohaciael mercado
de usados. Con una inflación anual

por encima de 4 porciento, según
el INEGI, elpoder adquisitivoseha

deterioradoy elcrédito,encarecido.
"La inflación ha sido determi-

nante en las decisiones de compra;
muchas familiashanpostergado la

adquisiciónde autosnuevos",afirmó
GuillermoRosalesZárate, presiden-
te de laAMDA, quienanticipó mayor
sensibilidadal precioen 2026.

Jiménez coincidió en que el en-

tornomacroeconómicoestá empu-
jando a los consumidoresa canales

informales."Lapresión flacionaria
lleva amuchoscompradores a mer-

cados donde el desconocimiento

legal mecánicopuede traducirse en

fraudesy pérdidas patrimoniales",
advirtió.

En un mercado dondemillones
deoperaciones se realizansin regu-
lación y con altos niveles de riesgo,
la informalidad en los autosusados
se ha convertido en un problema
estructural que ya impacta direc-
tamente la estabilidad ycompeti-
tividad de la industria automotriz
en México.

"El riesgo de sufrir un fraude "La inflación ha sido
determinante en decisiones defluctúa entre 40 a 70 por ciento,

con picos en temporadas de compra; muchasfamilias no

alta liquidez" han podido adquirir un auto"

RODRIGO JIMÉNEZ CEO y fundador de Karvia GUILLERMO ROSALES Presidente de la AMDA

Peligroso
El fraude más

común en la

compraventa de SALEvehículos usados

en México al 3T25
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En otros canales
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Industria
La expansión del mercado irregular
ya tiene efectos en la venta de autos nuevos. Mazda Stellantis MG Motor

% Participación vehículos nuevos, enero a noviembre 2025 7.2 3.6 3.2
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