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Kavak recaba 300 mdd
Acciones & Netflix da plazo de 7 días aWarner Bros.

Reacciones Grupo Nutresa aprueba emisión de acciones

Amazon México reducirá 51% comisiones

Kavak, una startup dedicada a la compraventa de au-

tos seminuevos, dijo que obtuvo un financiamiento de 300 mi-

llones de dólares en una ronda de inversión serie F que le apo-

yará a continuarcon SU expansión por Latinoamérica.

La empresa dijo que la ronda estuvo liderada por la firma
de capital de riesgo Andreesen Horowitz, quien aportó 200
millones a través de SU fondo a 6zGrowth,y contó con la par-
ticipación de WCM Investment Management, Lingotto Innova-
tion, Foxhaven, Galdana Ventures, Stelacy Allen & Company,
entre otros.

Los recursos serán empleados para fortalecer el balance de
Kavak y para acelerar las iniciativas de crecimiento, expan-
dir SUS capacidades de financiamientoydesarrollar produc-
tos fintech.

Kavak dijo que también buscará fortalecer SUS capacidades
en mercados de capitales, invertirá en tecnología, inteligencia
artificial y excelencia operativa y fortalecerá SU ecosistema de

marketplace.

Netflix permitió a Warner Bros. Discovery negociar con

Paramount Skydance durante siete días, mientras la compa-
ñía de medios y entretenimiento busca la mejory más definitiva
oferta de adquisición de Paramount.

La semana pasada, Paramount mejoró SU propuesta de 30

dólares por acción en efectivo para Warner Bros. añadien-
do una cláusula denominada "ticking fee"y acordando pagar
la comisión de rescisión que Warner Bros. tendría que pagar
si abandona SU acuerdo actual con el gigante del streaming,
Netflix.

El mes pasado, Netflix optó por una oferta integramente
en efectivo por los estudios y activos de streaming de Warner

Bros., en comparación con la estructura de efectivo y acciones

propuesta anteriormente.

La oferta modificada, que seguía valorada en 27.75 dóla-

res por acción, se produjo en medio del intento hostil de Para-

mount de adquirir la totalidad de Warner Bros.

Los accionistas del productor colombiano de alimentos pro-
cesados Grupo Nutresa aprobaron la emisión y colocación de
acciones preferenciales hasta por 5.7 billones de pesos colom-
bianos (1,560 millones de dólares) a Erton Holding, firma vin-

culada al socio mayoritario del conglomerado,Jaime Gilinski.

Grupo Nutresa ofrecerá 19 millones de acciones con di-
videndo preferencial y sin derecho a voto a un precio de

300,000 pesos por unidad.
Nutresa es un grupo integrado y diversificado de empresas

de alimentos que opera principalmente en Colombia y Latinoa-

mérica a través de ocho unidades de negocio: cárnicos, galle-
tas, chocolates, cafés, Tresmontes Lucchetti, alimentos al consu-

midor, helados, pastas y otros.

Amazon México, la filial en el país de la empresa de ori-

gen estadounidense de ventas en línea y servicios de cómputo
en la nube, anunció una reducción a las comisiones que cobra

a SUS vendedores para productos de categorías esenciales CO-

mo alimentos, salud y cuidado personal.
La empresa dijo que bajará los costos de envío de logística

(FBA, por SUS siglas en inglés) en 51% promedio en productos
menores a 299 pesos, con la intención de atraer a la platafor-
ma a emprendedores y pequeños negocios.

Amazon México agregó que los nuevos vendedores que
abran SU tienda en la plataforma recibirán 12 meses sin comi-

sión mensual.

Después, si las ventas mensuales son menores a 26,000
pesos (1,511 dólares), la comisión de suscripción será de solo
75 pesos al mes.
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