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Informacion de NotiPress

Lavida digital provoco que varias empresas se dieran cuenta de que basar sus operaciones en determinada zona
geogréafica podria tener consecuencias en tiempos de crisis. Buscando evitarlo, muchas optaron por el nearshoring
y América L atina se posiciona como una de |as regiones mas competitivas.

El nearshoring consiste en transferir parte de las operaciones comercidles de una empresa a un pais
geogréficamente cercano para facilitar el movimiento de mercancias a los mercados finales. Sus beneficios han
hecho que corporaciones lideres muden sus operaciones para amortiguar € riesgo de una futura crisis de
interrupcion de la cadena de suministro.

Latinoamérica es una de las zonas mas competitivas para €l nearshoring, segin comenté Denis Pineda, gerente
general en Universal Robots a NotiPress. Empresas estadounidenses, canadienses y hasta europeas optan por la
region por su proximidad geogréficay mercados financieros maduros.

Cifras del Banco Interamericano de Desarrollo (BID), sefialan que las oportunidades de nearshoring impulsaran
la exportacion de bienes y servicios en aproximadamente 78 mil millones de dolares en el corto y mediano plazo.
L os paises que mas se benefician con este modelo de negocio son México y Brasil, teniendo crecimiento de las
exportaciones de 35 mil millonesy casi ocho mil millones de ddlares, respectivamente.

Si bien, solo son estimaciones, algunos paises ya han experimentado los beneficios del nearshoring, asegurd
Pineda. Panama, por gemplo, se impulsd € Establecimiento y Operacién de Empresas Multinacionales de
Prestacion de Servicios Relacionados con la Manufactura (EMMA) para ofrecer sitios seguros y competitivos
para empresas extranjeras.

También existen otros gjemplos, como la planta de BMW, instalada en San Luis Potosi, México en 2019, atrgjo a
los principales proveedores de la ensambladora alemana. De esa manera, e vaor de la produccion local
incremento un 75 por ciento y tres cuartas partes de los vehiculos que se venden en México y paises vecinos
provienen de procesos y piezas fabricadas de dichalocalidad.

Meéxico presenta algunos retos con lallegada del nearshoring alaregion. En primer lugar, € capital humano tiene
limitaciones frente a sectores clave como el tecnolégico, sin embargo, en los Ultimos afios mas mexicanos se
suman alasfilas de ingenieros.

Las barreras gubernamentales construidas alrededor del sector de las energias renovables han aumentado la
preocupacion sobre € compromiso de México con la sostenibilidad. EI T-MEC ha permitido acelerar la
transicion energética, orillando al pais a construir un camino mas sostenible.

Por su parte, los desafios adicionales incluyen deficiencias de infraestructura publica, pero en laregion del Bgjio
y norte de México ha mejorado en los Ultimos afios. No obstante, €l sector eléctrico es una de las principales
preocupaciones, aunque con € cumplimiento de las disposiciones del T-MEC y e cambio de gobierno en 2024,
mejorara el panorama operativo en |os proximos afios.
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Entre las ventajas de América Latina para empresas extranjeras, son las zonas horarias similares a las de Estados
Unidos y Canad4, ademés de compartir rasgos histéricos, sociales y culturales. Pero también, cuenta con
obstaculos como la mala reputacion de varios paises |atinoamericanos en materia de seguridad y corrupcién, lo
cual eclipsa muchas ventagjas de la region.

Atraer el talento adecuado para llevar las operaciones de la empresa, también puede representar un gran desafio
para las empresas extranjeras. Aungue muchos paises latinoamericanos cuentan con universidades de clase
mundial, en varias regiones la pobreza es tan preval ente que |os estandares académicos no se cumplen.

En los Ultimos afios, las empresas extranjeras han considerado al nearshoring como una estrategia crucia para sus
operaciones. En ese sentido, e gerente sefiald que en los proximos afios seguird prevaleciendo un escenario
favorable para América Latina.



