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BoeM LA REDUJO TRES VECES ESTE ANO

La competencia empezo a fines
de 2023, cuando algunas firmas
ofrecieron rendimientos de 15%

JULIO GUTIERREZ

En lo que va del aiio, el Banco de
Meéxico (BdeM) ha reducido la ta-
sa de interés en tres ocasiones y
con ello algunas de las sociedades
financieras populares (Sofipos) y
bancos que operan de forma digi-
tal han comenzado a reducir la tasa
de rendimiento que ofrecen en sus
productos de ahorro a sus clientes.

La denominada “guerra de tasas”
y competencia por captar la mayor
cantidad de clientes posibles por
medio de los productos de ahorro
seguira hasta el préximo afio o in-
cluso hasta 2026, y mientras los
rendimientos de las instituciones
financieras digitales se manten-
gan por encima de 8 por ciento, la
competencia seguird, afirmé James
Salazar, subdirector de anélisis eco-
némico de CIBanco.

Esta llamada guerra comenzd
desde finales de 2023, cuando en-

tidades financieras como Nu, Stori,
Uala, Mercado Pago o Hey Banco
comenzaron a ofrecer a sus clien-
tes tasas de rendimiento de hasta 15
por ciento. Dichos retornos llama-
ban la atencion, pues superaban los
niveles de inflacion y eran mayores
alos que ofrecen los Certificados de
la Tesoreria (Cetes).

Para abril de este afio, el banco
central mexicano realizo el primer
ajuste a la baja en la tasa de referen-
cia, y paso de 11.25 por ciento —el
nivel mas alto desde que el BdeM
tiene como objetivo controlar la
inflacién por medio de la politica
monetaria—a 11 por ciento. Se tra-
t6 del primer ajuste a la baja en el
lapso de un afio.

El gigante brasilefio Nu, uno de
los mayores competidores del eco-
sistema financiero digital que en
México opera como Sociedad Fi-
nanciera Popular (Sofipo) comen-
z6 a ofrecer rendimientos de 15
por ciento anual en su producto de

ahorro en noviembre de 2023. Sin
embargo, para abril, el rendimiento
disminuyd a 14.75 por ciento, nivel
en el que todavia se mantiene y per-
durard hasta el 27 de noviembre.

Ivan Canales, director general de
Nu México, comenté en diversas
ocasiones que las tasas de rendi-
miento en los productos de ahorro
de esta entidad dependerin de los
movimientos que el Banco de Mé-
xico haga en adelante.

Stori ofrece actualmente un ren-
dimiento de 15.5 por ciento a tasa
anual y se mantendra vigente hasta
el 30 de noviembre; Mercado Pa-
g0, que opera como fintech y estd
en busca de su licencia bancaria,
también ofrece un rendimiento de
15 por ciento, mismo que se man-
tendra hasta nuevo aviso; mientras
Finsus ofrece un rendimiento de
15.01 por ciento hasta febrero.

Por su parte, el pasado jueves,
Hey Banco, el brazo digital de Ban-
regio, informé a sus clientes que
“como parte de los movimientos
del BdeM” su tasa de rendimiento
disminuye de 12.5a 12 por ciento a
partir del 1° de noviembre.

Uald ABC, el banco que opera de
forma digital, ofrecié hasta el jueves
31 de octubre un rendimiento de 15

por ciento en su producto de aho-
rro. El viernes por la mafana, dicha
institucion anuncio que la tasa paso
a 14 por ciento.

No se esperan cambios

James Salazar de CIBanco, comen-
t6 que la guerra de tasas no ha ter-
minado, pues pese a los recortes
que ha hecho el BdeM a la tasa de
referencia se seguirdn viendo otras
“relativamente altas”, lo que incen-
tivard la competencia.

“A pesar de los recortes que
ha hecho el BdeM, este afio pro-
bablemente la tasa cerrard en 10
por ciento y el siguiente en 8.5 por
ciento, por lo que estos jugadores
seguiran ofreciendo rendimientos
atractivos, incluso por encima de

Cetes; entonces, N0 esperamos
cambios, el panorama es de tasas
altas, no como ahorita, pero segui-
remos con esta denominada guerra
para buscar captacion.

“Hay un nicho importante pa-
ra estas instituciones en cuanto a
atraer clientes, y se puede mante-
ner todavia por uno o dos afnos; en
sentido estricto, las tasas seguiran
atractivas para el ahorro. Quiza
debajo de 8 por ciento sera dificil

que las tasas sean atractivas, pero
por encima de ese 8 por ciento el
ciudadano de a pie puede conside-
rarlo una buena opcién de ahorro”,
agregd el economista de CIBanco.

“No lo vemos como una guerra,
sino como una oportunidad para
destacar el valor diferencial que
las entidades digitales podemos
ofrecer... En el afio hemos obser-
vado un escenario de bajas de tasas,
reflejado enlos tres recortes que el
BdeM ha realizado a la tasa de re-
ferencia, y se pronostica que esta
tendencia continuara en lo que res-
tade 2024 y durante 2025”, precisé
Pablo Salvodelli, director de gestion
patrimonial de Uala.

“Hemos mantenido nuestra ta-
sa de remuneracién a lo largo del
afo, incluso frente a las decisiones
del banco central. Nuestro objetivo
es brindar un beneficio adicional a
nuestros usuarios, quienes encuen-
tran en nuestra plataforma una so-
lucién digital para ahorrar y hacer
crecer su dinero a diario. Reciente-
mente, hemos ajustado nuestra tasa
alos niveles actuales, pero seguimos
siendo el banco que ofrece la mejor
opcion de rendimiento para los
mexicanos”, afiadio el directivo de
Uald en entrevista con La Jornada.

Se mantendra guerra de tasas entre
Sofipos y bancos digitales hasta 2026
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