
El Heraldo de México
Sección: Mercados
2025-06-23 01:36:56 252 cm

2
Página: 20 1/1

EFINFO, SAPI de CV (EFINFO), se encuentra actuando bajo el concepto del derecho de autor de “Libre Utilización de Obras”, con fundamento en el artículo 148 de la Ley Federal del Derecho de Autor, y los artículos 10 y 10 bis del Convenio de Berna para la Protección de la obras

Literarias y Artísticas. EFINFO sólo realiza la presente publicación por así haberlo solicitado el cliente de monitoreo de EFINFO, únicamente con el propósito de revisar la fuente de la nota y verificar los derechos de autor correspondientes a la misma; por lo que el uso de la nota

es exclusivamente personal y privado para el cliente, sin perseguir ningún fin de lucro. Cualquier otro uso como la publicación, comunicación pública, reproducción y transmisión pública que EL CLIENTE realice no es responsabilidad de EFINFO.

CARLOS #OPINIÓN
MOTA

UN
MONTON

DE PLATA

TIKTOK: @SOYCARLOSMOTA

Finsus ysu

camino para
ser banco

La empresa se especializó en otorgar créditos a

pequeñas y medianas empresas. Esta metodología le

da transparencia para decidir el tamaño del crédito

e reuní el viernes con el director general de

Finsus, Carlos Marmolejo. Se trata de una de

M las instituciones financieras digitales que con

mayor solidez está transitando para convertirse

en banco.Actualmente es una sofipo, pero ya
está en trámite su solicitud para licencia ban-

caria ante la Comisión Nacional Bancaria y de

Valores. Finsus es quizá la mejor historia reciente en México de

una financiera que está despuntando con los mejores parámetros
de desempeño en este 2025. Veamos.

Datos públicos hasta abril de la Comisión Bancaria reflejan que
Finsus mantiene activos por más de $16 mil 500 millones de pesos,

y un Índice de Morosidad de apenas 1.4 por ciento. Otras sofipos
muy famosas bancos digitales mantienen índices de morosidad

de doble dígito, incluso de hasta 30 por ciento.

Elgran secreto de Finsus estuvo en su algoritmo crediticio, que
utiliza una tecnología propietaria que logra una validación de la

información de cada acreditado ante el Servicio de Administra-

ción Tributaria (SAT), así como de la capacidad de facturación del

solicitante del crédito. Finsus se especializó en otorgarcréditos a

pequeñas, medianas empresas. Esta metodología le da transpa-

que paga rendimientos de 11.59 por ciento en depósitos que duran

al menos un año. Esta tasa, en conjunto con la apertura de líneas
de crédito de emergencia, disponibles con un solo click, están

generando una vorágine de clientes.

Marmolejo visualiza un levantamiento de capital adicional en los

siguientes meses, antes de recibir la autorización para convertirse
en banco, lo que ocurriría hacia finales de año o a principios de

2026.Adicionalmente, la empresa buscaría hacer una colocación

en el mercado de capitales en Londres u otra capital europea, 0

en Nueva York, hacia 2027. Cada paso está siendo dado metódi-

camente. De ahí sus resultados.

Muy firme la postura de Grupo Salinas ante la resolución del Dé-

cimo Tribunal Colegiado en Materia Administrativa del Primer

Circuito, que le negó un amparo. Dijo el Grupo que los magistrados
Ana María Ibarra, Yaremi Penagos y Alfredo Báez hicieron

política en lugar de justicia,y exhibieron a un "sistema de justicia
sometido a una agenda e intereses políticos". El Grupo reiteró

que la resolución es ilegal, que violó el debido proceso y que fue

sesgada, para favorecer al SAT. Grupo Salinas dijo que acudirá a

la Suprema Corte de Justicia.

rencia para decidir el tamaño del crédito.

Además, la tasa que cobra es apenas 22 por

ciento, lo cual está muy pordebajo de otras

sofipos que cobran más de 100 por ciento.

¿Resultado? Finsus no para de crecer.A la

fecha tiene 450 mil clientes en captación
dos mil 500 pymes acreditadas.

Uno de los productos que más está lla-

mando la atención del público es la cuenta

de inversión que ofrece esta institución,
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