
El Sol de México
Sección: Análisis
2026-06-10 02:01:07 375 cm

2
Página: 18 1/1

EFINFO, SAPI de CV (EFINFO), se encuentra actuando bajo el concepto del derecho de autor de “Libre Utilización de Obras”, con fundamento en el artículo 148 de la Ley Federal del Derecho de Autor, y los artículos 10 y 10 bis del Convenio de Berna para la Protección de la obras

Literarias y Artísticas. EFINFO sólo realiza la presente publicación por así haberlo solicitado el cliente de monitoreo de EFINFO, únicamente con el propósito de revisar la fuente de la nota y verificar los derechos de autor correspondientes a la misma; por lo que el uso de la nota

es exclusivamente personal y privado para el cliente, sin perseguir ningún fin de lucro. Cualquier otro uso como la publicación, comunicación pública, reproducción y transmisión pública que EL CLIENTE realice no es responsabilidad de EFINFO.

Gustavo de Hoyos Walther

Crédito para MiPyMEs
Las finanzas existen. en un país bien ordenado, para promover

el traspaso de recursos de donde existen a donde se pueden utilizar

para producir bienes y servicios. Cuando esto falla, una economía no

puede describirse como funcional.

n México esto podría estar

E sucediendo de diversas for-

mas. De acuerdo con la En-

cuesta Nacional de Finan-
ciamiento de las Empresas
(ENAFIN). solo cerca de una

tercera parte de las empresas en México
utiliza financiamiento bancario comer-

cial, una cifra que disminuye drástica-
mente cuando se trata de micro y pe-
queñas empresas.

La gran mayoría de las empresas y
ciudadanos mexicanos operan fuera del

crédito bancario tradicional, confiando

en métodos alternativos como el crédito

de proveedores, préstamos familiares,
tandas e instituciones financieras no

bancarias.
Para sobrevivir y crecer sin présta-

mos bancarios, la econo-

mía mexicana se apoya en

una red de prácticas infor-

males, estrategias corpora-
tivas y nuevos modelos di-

gitales. Por ejemplo, las

grandes corporaciones
otorgan a las MiPyMEs pla-
zos de 30 a 90 días para
pagar el inventario o la
materia prima.

Normalmente, las em-

presas financian sus ope-
raciones diarias a través de

sus cuentas por pagar en

lugar de líneas de crédito
bancarias. Este mecanismo

sostiene la liquidez en sec-

tores clave como el comer-

cio minorista, la manufac-
tura y la construcción.

En el clima actual de

negocios, entidades fi-
nancieras no bancarias como las So-
ciedades Financieras de Objeto Múlti-

ple (Sofomes) ofrecen capital rápido,
arrendamiento y factoraje sin captar
depósitos del público. De igual mane-

ra, las llamadas plataformas Fintech

utilizan algoritmos alternativos (como
el historial de facturación del SAT o

datos transaccionales) para aprobar
préstamos en minutos.

De igual manera, tiendas departa-
mentales aprovechan su presencia físi-
ca para otorgar créditos al consumo y

préstamos personales inmediatos.
Muchas empresas pequeñas también

recurren a financiamiento informal y
comunitario. Como círculos de ahorro

compartido en barrios o lugares de tra-

bajo donde los miembros aportan dine-

ro semanalmente y se turnan para reci-

bir el monto total. Otra gran parte del
crédito informal proviene directamente
de círculos sociales cercanos, sin garan-
tías ni papeleo.

Las casas de empeño que ignoran el

Buró de Crédito y se basa puramente en

el valor de objetos físicos (joyas, elec-
trónicos, autos) también son formas po-

pulares de financiamiento.
Ahora bien ¿Por qué

existe esta brecha con la

banca tradicional?

Quizás sobre todo por-
que los bancos comercia-

les tradicionales, altamen-

te sensibles al riesgo fuera
de parámetros normales,
suelen concentrarse en

clientes con historial de
créditos impecable y ha-
bitualmente exigen garan-
tías con cobertura holgada
que las MiPyMEs usual-

mente no tienen para
constituir. A esto hay que
agregar las deficiencias en

el sistema de justicia que
se traducen en la dificul-
tad y lentitud para hacer

cumplir los contratos de
financiamiento.

Ante esta situación se

pueden pensar en tomar algunas medi-
das como impulsar la digitalización y el

Open Finance, reformular las garantías
y el marco legal, así como crear incenti-

vos para la transición a la formalidad.

Asegurar la salud financiera de la

gran red de pequeñas y medianas em-

presas es una necesidad impostergable.

@gdehoyoswalther

Se puede pensar
en tomar algunas

medidas como im-

pulsar la digitaliza-
ción y el Open Finan-

ce, reformular las

garantías y el marco

legal, así como crear

incentivos para la

transición a la forma-

lidad. Asegurar la
salud financiera de la

gran red de pequeñas
y medianas empresas

es una necesidad

impostergable.


