
La Razón de México
Sección: Negocios
2026-01-08 03:23:46 214 cm

2
Página: 19 1/1

EFINFO, SAPI de CV (EFINFO), se encuentra actuando bajo el concepto del derecho de autor de “Libre Utilización de Obras”, con fundamento en el artículo 148 de la Ley Federal del Derecho de Autor, y los artículos 10 y 10 bis del Convenio de Berna para la Protección de la obras

Literarias y Artísticas. EFINFO sólo realiza la presente publicación por así haberlo solicitado el cliente de monitoreo de EFINFO, únicamente con el propósito de revisar la fuente de la nota y verificar los derechos de autor correspondientes a la misma; por lo que el uso de la nota

es exclusivamente personal y privado para el cliente, sin perseguir ningún fin de lucro. Cualquier otro uso como la publicación, comunicación pública, reproducción y transmisión pública que EL CLIENTE realice no es responsabilidad de EFINFO.

PESOSYCONTRAPESOS

IMPORTANCIA

DE LA CONFIANZA (1/2)
PORARTURO DAMM ARNAL

N haymanera de minimizar el pa-

que laconfianzajuega en laeco-

nomía. Sin ella los mercadosno funcio-

narían. Sin los mercados la divisióndel

trabajo no sería posible. Sin la división

del trabajo nosveríamos condenados a

la autarquía. Si fuéramos condenados

a la autarquía nuestro bienestar bajaría
considerablemente. El grado de pobre-
za aumentaríayelnúmerode personas
en condiciónde pobreza también.

¿Quién es capaz de producir, por si solo, en condición de au-

tarquía,de manera autosuficiente, todos los bienes servicios

que habitualmente consume para satisfacersus necesidades?

La gran mayoría de los satisfactores con los que satisfacemos

nuestras necesidades, gustos, deseos ycaprichos,son produ-
cidos poralguien más, en el marco de una amplísima, profun-
dísimay complejísima división del trabajo, que es posible gra-
cias a queel mercado,que es la relación de intercambio entre

compradoresyvendedores, esposible.Y el mercado esposible,
para empezar,gracias a laconfianza que los compradores tie-

nen en los vendedores,y la que losvendedorestienen en los

compradores. La causa de esa confianza eselpropio interés.

Si elvendedor tiene el interés de queel comprador le siga
comprando, entonces deberespetarsu derechoarecibir, en los
términos acordados, la mercancía compraday pagada.Por su

parte, si el comprador tiene el interés de que elvendedor le

siga vendiendo, entonces debe respetarsu derecho a recibir,
en los términos pactados, el pago por la mercancíavendida.

Lo anterior tienequevercon la más importante autorregu-
lacióndel mercado,practicada por losagenteseconómicospor

conveniencia,y que no es la económica, que se da pormedio
de los ajustes en las cantidades demandadas yofrecidas, y en

los precios,sino laética, que tiene lugara través del respeto de
los derechos de las partes involucradas,compradoresyvende-
dores. Esa autorregulación es la mejorgarantía, por ser la mo-

tivación más fuerte,del respeto a los derechos del comprador
ydel vendedor. Si elvendedorquierequeel comprador le siga

comprando debe respetar sus derechos, de la misma manera

que si el comprador quiere queel vendedor le sigavendiendo
debe respetar los suyos. El respeto habitual de esos derechos

generaconfianza,que es, segúnelDiccionario de la LenguaEs-

pañola, de la Real Academia de la Lengua, la "esperanza firme

que se tiene de alguien o algo", siendo la esperanza, según la

misma fuente, "el estado de ánimo que surge cuando sepre-
senta como alcanzable lo que se desea". ¿Y que desea el com-

prador? Que elvendedor le entregue,según lopactado, la mer-

cancía comprada pagaday comprada. ¿Y el vendedor? Que el

comprador le pague, en los términos acordados, la mercancía

vendida y entregada.
Si el compradorpierde la confianza enelvendedor, le deja

de comprar, coneldaño inmediato (en lo que encuentra un

oferentesustituto), sobre su bienestar. Y si elvendedor pierde
laconfianzaen elcomprador, le deja devender,también con el

daño inmediato (en lo queencuentra un compradorsustituto),
sobre su bienestar.

Sin confianza los mercados no funcionan, ladivisión del

trabajo es imposible, la única opciónsería laautarquía,y el re-

sultado sería menor, ¡mucho menor!, bienestar,situación que

podemos calificarde antieconómica.

Continuará,
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