
Expansión

Sección: Nacional Página: 49,50,51

2022-06-01 14:49:01 2,312 cm2 $646,040.38 1/3

EFINFO, SAPI de CV (EFINFO), se encuentra actuando bajo el concepto del derecho de autor de “Libre Utilización de Obras”, con fundamento en el artículo 148 de la Ley Federal del Derecho de Autor, y los artículos 10 y 10 bis del Convenio de Berna para la Protección de la obras Literarias y

Artísticas. EFINFO sólo realiza la presente publicación por así haberlo solicitado el cliente de monitoreo de EFINFO, únicamente con el propósito de revisar la fuente de la nota y verificar los derechos de autor correspondientes a la misma; por lo que el uso de la nota es exclusivamente personal

 y privado para el cliente, sin perseguir ningún fin de lucro. Cualquier otro uso como la publicación, comunicación pública, reproducción y transmisión pública que EL CLIENTE realice no es responsabilidad de EFINFO.

VALOR

INVERTIRCOMO
LOSTIBURONES

CincotiburonesdelprogramaSharkTank,tresdeellos
reciénllegadosalanuevatemporada,queseestrena

enjulioenSony,noscuentansusclavesyconsejospara
invertirenemprendedores.

POR:PuriLucena

 
AMAURYVERGARA
Presidenteydirectorgeneral
delGrupoOmnilife-Chivas.

» Enquésefijaprimero:“Enlapersona.Por
supuestoquedespuésvienelapartetécnica.
Mefijoensiestánerviosa,siplaticaapasio-
nadadelproyectooestámáspreocupadapor
convencer.Creoquelaspersonasquemejor
lohacensonlasquenoestánintentandoven-
dertealgo,sinoquetecontagianconmucha
emociónalgoenloqueellascreen”.

> Sinolvidarque...:Tienesquehacerunequi-
librio,primerobuscaresaparteapasionaday
luegovienenloscuestionamientosmástécni-
cosydenegocios.Esimportanteversielem-
prendedorconocelaindustria,dequétamaño
essumercado,quiénessonsucompetencia,
cuálessonsusriesgos,quétantasmarcashay
similaresalassuyasosinohay”.

» ¡Noleinteresa:Losproyectosqueestán
totalmentealejadosdeunpropósitosocial,
quenotienenalgunamisiónosentido,queno
tienenunpropósitodemejoraralgoparael
paísolasempresas,quenotienenconciencia
ambiental.Ytambiénlagentequeperciboque
tratandealgunaformadehacerteunshow.
Lascosastienenquesermuysencillas.Sino
puedesexplicarunnegociodemanerasenci-
lla,significaquenolotienesclaro”.
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VALOR

másatractivosfueroneldeconsu-
moyelfinanciero,deacuerdocon
datosdelaAsociaciónMexicana
deCapitalPrivado(Amexcap).

Unodelosprincipalesfe-
nómenosquehadesatadoeste
boomfuelallegadadeSoftBank
alaregión.“Antes,loquesucedía
esqueenEstadosUnidosjalaban
losemprendimientosaesepaís.
LaentradadeSoftBankfueuna
catapultaparainversionistasins-
titucionales,queahoraestándeto-
nandoenMéxico”,diceDenisYris,
fundadorydirectordeWortevCa-
pital,fondodeventurecapital.

Lallegadadecadavezmás
participantesinternacionalesha
hechoqueseveanmásatractivos
losmúltiplosdelasstart-upsla-
tinoamericanas.“Losinversio-
nistasempiezanaverqueem-
presasmuysimilareslaspueden
comprarmásbaratasenMéxico
oenLatinoaméricaqueenEsta-
dosUnidos,queeselmercado
queestámáscaliente.Yelcapital
empiezaafluirhaciaestaregión
quetienemáspotencialdeabsor-
ción”,señalaCárdenas.

Otrodelosfactoresquehaim-
pulsadoesteaugeeslamejoradel
paísaojosdelosinversionistas.
DeacuerdoconelGlobalEntre-
preneurshipMonitor,losesfuer-
zosporaumentarladigitaliza-
cióndetrámitescomorespuesta
alcovid-19yunincrementoenla
calidaddelainfraestructurade
lacomunicaciónayudaroname-
jorarsucalificacióna4.1en2021,
desde3.8en2020.

ElespecialistadelaEGADE
comentaquetambiénsehamovi-
dopartedelinteréshaciacapital
semillayetapastempranas,“con
loquesecreaunecosistemamás
sanodeinversión”,porqueyano
sonsolograndesfondosquevan
aemprendimientosmásmadu-
ros,sinoquetambiénvolteanha-
cialasprimerasetapas.

YesjustoaquídondeWortev
Capitalhavistounaveta.Hay
trestiposdeinversionistasenlas
start-ups:ángelesinversionistas

01-JUNIO-2022

ALEJANDRARÍOS
CEOdeAmbrosía.

asdecisionessetomanenminu-
Le enSharkTank,peronoeslo

mismoinvertirfueradelforo.“Es
muydifíciltenerunatesisdeinversión
cuandoerestiburón”,porquealfinalves
proyectosdetodotipoyoportunidadesen
todaslasindustrias”,diceRíos.“Loque
hetratadodehaceresdejarmellevarmás
porlasolución,elproductoyservicioylos
emprendedores”,explica.

EXPANSIÓN:¿Lerecomendaríasacual-
quierpersonainvertirenstart-ups?
ALEJANDRARÍOS:No.Yocreoquelos
emprendedoressonelfuturodeestepaís
yquetodosdeberíamosapoyarlos,pero
nosignificaquetodostenemosquein-
vertirle.Lainversióndeventurecapitalse
traduceporinversióndecapitalderiesgo.
Porsusimplenombre,tieneunriesgo.

Perosíhayformadequetodosinvier-
tanenemprendimiento,nodirectamente,
perosíatravésdeunfondo.Losfondos,
quesiguensiendocapitalderiesgo,es
comoenlabolsa,peroinviertesenem-
prendedores,tepermitenestarmásdiver-
sificadosybajarelriesgo.Sileinviertesa
unemprendedorylevamalosetopacon
algoenelmercadoocambialaindustria,
puedesperdertulanaenunsegundo.
Perosiinviertesenvariasempresasydi-
versificas,haymenosposibilidaddequea

ERNESTO
COPPELKELLY
Fundadorypresidentedelconsejode
administracióndeGrupoPuebloBonito.

 

 
todaslesvayamal.Pero,definitivamente,
tienesqueaceptarquepuedesperder.No
inviertasnadaenesteassetclassquete
vayaacambiarlavidasilopierdes.

E:¿Quéaconsejasaquienesvan
ainvertir?
AR:Yoempecéenunfondoyesome
ayudómuchísimo,porqueaprendícuáles
sonlascosasimportantesenlasquete
tienesquefijar.Yaquesabesmás,puedes
invertirenoportunidadesdirectamente.
Lomásimportanteesverquetengaun
modelodenegociorentabledesdeun
inicio,quehayaunaoportunidaddemer-
cado,quenopuedellegaralguienycopiar
loqueestáhaciendoestaempresayyase
tecaeelnegocioyquetienesunapersona
conexperienciaenestasempresas,que
lohahechoconanterioridadoquetiene
elestómagoyelcorajeparaenfrentarlos
riesgosyretosquelevanallegar.

  

 
Quéproductotienesyquétantosabesdetuproductooservicio.Nopuededudar”,afirma.
Elempresarioseñalaqueesnecesarioanalizarqueseaunproductoquepuedavenderse

bien,“queseanovedosoespreferente,nonecesario”,quetengaunbuenmargendeutilidadyque
notengamuchacompetencia,apunta.

Eltiburón'aconsejafijarse,sobretodo,enlacapacidaddelemprendedoralahoradeinvertir
yvercómosevendeélysuproducto.Losmejoresemprendedores,asegura,sonlosqueestán
siemprealertapensandoenquénecesitaelmundoparavivirmejor.

| aclave,diceErnestoCoppel,essaberhacerlaspreguntascorrectas.“¿Quévasapreguntar?

FOTOS:DIEGOÁLVAREZ
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N

A
MARISALAZO
Fundadoraydirectora
dePasteleríasMarisa.

 

nadelasrecomendaciones
delaempresariaesversi
elemprendimientoestá

negociandoconotrosinversionistas.
“Siséqueestacompañíaoinversio-
nistaessmartmoney,quevaavenir
aaportar,nomeimportasimi15%
departicipaciónsehace12o10%,
porqueconestaempresaséqueva
avalermásenelfuturo.

Además,aconsejatenerclaro
desdeelprincipiosilastart-uptie-
nelaintencióndevenderunavez
quellegueaciertameta.Aveces
pasaquenoquierenvenderyqué
talquetúsiquierescuandoya
llegasteasuperbuenosnúmeros.
Esimportantequeseaclaresies
unainversiónacorto,amedianoo
largoplazos”.

Paraella,unfactorquesignifica
unnoparasuinversiónesquela
empresanotengainclusiónydiver-
sidad,especialmente,engénero,
peronosoloeso.“Siveoquelos
dosemprendedoressonmuydel
tipoytodalagentequetrabajaenla
empresasoniguales...,no.Necesi-
tamosgentequepiensediferente”.

Unúltimoconsejoquedaes
llevarsebienyquehayaconexión
conlapersonaquedirijaelnegocio
alqueseleapueste.“Finalmente,va
aserunapersonaconlaquevasa
estarplaticando,comiendo,traba-
jando.Sinohacesclic,mejornole
entres”,señala.Sobretodo,porque
alemprender,losequiposdeem-
prendedoresloquebuscanessmart
moneyyesosignificaimplicarse
enelnegocio.

 
ALEJANDRO
LITCHI
CEOdeGrupoNICE.

d S elemprendedornoconoceloqueestáofre-
ciendo,definitivamente

esunnoparamíporquesenotaque
noestápreparadooquenosabelo
queestáofreciendo”,diceLitchi,quien
señalaademásquelapersonaalfrente
delnegocioeselfactorenelquemás
sefijaalahoradeinvertir.

EXPANSIÓN:¿Cuáleslamejor
formadeafrontarqueunainversión
nosalgabien?
ALEJANDROLITCHI:Yocreoqueno
hayqueaferrarse.Muchasvecesnos
pasaenlosnegocios.Ynohayque
meterlelanabuenaalamala:sialgo
yanofuncionó,hayquedarlelavuelta
ybuscaralgomás.Nohayqueaferrar-
seaalgoquenofunciona.

E:¿Cómosetomaladecisióndesa-
careldinerodeunemprendimiento?
AL:Escomotodo,essobrelamarcha:
sivesquevafuncionando,lesiguesy
sino,ponesunacláusuladesalidaylo
quecuesteelnegocioenesemomen-
tocomprasotecompranytesales.
Hayunacosaquemegustaríatocary
esunarecomendaciónparacualquier
inversionista:quesiempre,siempre,
siempre,tengaunacláusuladesalida
paranoacabarenpleitosyquesete
vayamáscapitalenabogados.Hay
quesabercómomecasoycómo
medivorciodesdeunprincipio,yasí
acabassinfriccionessielnegociono
estáfuncionandoolaempatíaconla
personaseacabó.

(clubesdepersonasqueinvier-
tensudineroenemprendimien-
tos),fondosdecapitaly corpo-
rateventurecapital,quesonlas
grandesempresasqueinvierten
enemprendedores.

WortevCapitaldesarrolló
unfondodecapitalemprende-
dorabiertoalinversionistain-
dividual.Funcionaigualqueun
venturecapital-invertirenem-
presasacambiodeunatenencia
accionaria-,soloquelosinversio-
nistassonpersonasquepueden
accederconunmontomínimode
10,000pesos,conelqueobtienen
unrendimientofijoanual(de2%
mensual)yelplazodeinversión
esde12meses.Delladodelas
empresasselescobrauninterés
mensual,explicaYris.

Darenelclavonoesfácil.El
riesgocomoángelinversionista
esmuyalto.DeacuerdoconCár-
denas,delasstart-upsenetapas
tempranas,aproximadamenteel
90%vanadesaparecer.“Común-
mente,muerenporqueselesaca-
baelcash,yanopuedenlevantar
máscapitalonolograrontener
clientessuficientesparasostener
susoperaciones”.

Elriesgodisminuyesilainver-
siónsehaceatravésdeunfondo
deventurecapital.Deltotaldelas
empresasdeunodeestosporta-
folios,aproximadamente20%
vana seréxitos,70%daránun
retornomedianooestabley10%
vanadesaparecer,deacuerdo
conelespecialistadelaEGADE.

Poreso,aligualqueenotras
inversiones,lo idealsiempre
serádiversificar.Cárdenassu-
giereteneralmenosentre15y
20inversionescuandosetrata
destart-ups,paramitigarlosries-
gos,aunquesiempreestaránahí,
comodiceYris:“EnMéxico,hay
unaculturademiedoalriesgo
yesoaplicatantoparaelinver-
sionistaindividualcomoparael
institucional.Deesosetrataem-
prender,esderiesgo,esdecrisis
yproblemas,yporesohayque
apoyarlos.Emprendedoresque
traenbuenasideaspuedencam-
biaralmundo”.


